
支援専門家向け
バトンズの活用方法について

2023年3月17日

株式会社バトンズ

石神達也



2

本日のアジェンダ

・支援専門家の実績

・案件受託のための活用方法について

・事例紹介
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バトンズを利用する専門家 ～利用社数

この１～２年で利用する専門家が急増しています！
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バトンズを利用する専門家 ～属性

士業・M&A専業者・事業会社・経営コンサルの方など、幅広い属性の方がご利用
年間１７件のM&A成約をする方も出てきています
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バトンズを利用する専門家 ～成約実績

年３～４倍のペースで、専門家の方のM&A成約支援実績が増えています

2019 20212020
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これからアドバイザー業務を
スタートされる方
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M＆Aアドバイザーとしての3ステップ

ノウハウ蓄積・周知活動

第１ステップ

案件受託

第２ステップ

マッチング・成約

第３ステップ



買いニーズがあるお客様に対して
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バトンズ上の譲渡案件で買収ニーズを検索。
ニーズがマッチしているノンネームシートを持参しましょう！



売りニーズがあるお客様に対して
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バトンズの買い手一覧を活用しましょう
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周知活動～チラシ/名刺等の配布～

チラシ（DL可能）を配布頂く
例）事務所通信、訪問時の配布など

名刺にこちらのロゴを入れて頂く
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周知活動～PRページの作成～

作成方法：ログイン⇒支援サービス⇒PRページの編集
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周知活動～アンケート作成～

アンケート 優先順位

■年齢が70代もしくは直前

■配偶者に先立たれた女性社長

■ご息女のみ

■息子が一流企業に勤務

■息子を社長にした（したい）が能力がイマイチ

■明確なセカンドライフを描いている社長

■重責で仕事に疲れた様子の社長

■初めての赤字転落

■周りでM&Aで譲渡した企業や社長の話をする

こんな社長いませんか？



新機能紹介 貴事務所を強力にバックアップする『B CASS』について

2) 顧問先の継続支援

1) 顧問先の成長支援

顧問先

1 経営支援ポータル（B CASS）

➢貴事務所が登録・招待した顧問先にIDとパスワードを自動発行

➢貴事務所が提供する専用ポータルサービスとして顧問先が利用可能

➢ポータルでは「M&A案件情報」「補助金・助成金情報」等を提供
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貴事務所

2 営業支援サービス

➢経営支援ポータルの利用状況から、顧問先のニーズを自動検知

➢「顧問先情報・ニーズの管理」に加え、「ニュースレター・アンケート配信」
「顧問先とのチャットコミュニケーション」を利用可能

貴事務所

3 M&A専門家サービス

➢貴事務所がM&Aアドバイザリー事業を始めるための各種支援サービスを提供

➢「専門家向けM&A教育プログラム」「M&Aマッチングサービス」
「M&A業務支援サービス」等を利用可能

BATONZパートナープログラムで出来ること利用者課題解決

NEW

NEW
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• 経営支援ポータルでは、貴事務所の顧問先に以下①～④の情報・サービス・機能をご利用いただけます

経営支援ポータル（B CASS）で出来ること

①経営改善ノウハウ動画

✓はばたく中小企業・小規模事業者300社に選出された
経営者からの講義動画

✓M&A買収で成功するためのノウハウや事例動画

※現在約60本を収録、順次新着動画も追加

④

① ② ③

顧問先が利用できるポータル画面

③補助金・助成金情報

✓ライトアップ社が提供する月額有料の補助金・助成金
情報サービスを無料で利用可能

✓もらえる補助金・助成金の診断・検索、成功事例や申請
書類事例の閲覧、貴事務所への相談依頼が可能

④貴事務所とのコミュニケーション

✓メールだと埋もれがちな貴事務所からのニュースレターや
アンケートの閲覧・回答、担当者とのチャットを利用可能

② M&A案件情報

✓常時1万件以上／毎月新着600件超（国内No.1）の中から、
顧問先の成長・買収ニーズに合う案件を自動提案
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支援専門家他社事例

プレM&A
（経営改善、事業再生、等）

M&A（フルアドバイザリー）

M&A（スポット支援）
例）DD、資金調達、登記、等

PMI
（経営改善、事業計画、等）

会社名

担当案件数

成約数 売上持込み案件数
（自社受託）

バトンズ上で
の受託案件数

バトンズへの
案件紹介数

会計事務所
A社様

12件 5件 － 10件 年数千万円
UP

属性：会計事務所A社
・アドバイザー業務に4年前から着手され、今では年間数十件の案件を成約中。

・元々は税務顧問中心の税理士で、M＆A経験はなかったが
顧問先からの相談を受けて、アドバイザー業務をスタート。
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■概要
東京都新宿区、四谷三丁目にあるレストランバー「Orso Verde（オルソ・ヴェルデ）」は気さくな
マスターと腕利きのシェフが営む隠れ家イタリアンです。タレントや業界人のファンも多く、 8年
ほど前のオープン以来長らく繁盛してきました。しかしコロナをきっかけに経営を見直し、別事業
への選択と集中の為お店の譲渡を決意されました。引き継がれたのは元・自衛官の女性で、個人の
買い手様でした。「飲食店のオーナーになる！」というご自身の夢を叶えるため、M＆Aに初めて
挑戦しご成約されました。

譲受企業様

N様

関東県内 個人

譲渡企業様

Orso Verde（オルソ・ヴェルデ）

東京都新宿区 飲食業 従業員2名

BATONZ 成約事例のご紹介

売り手の売上：1000~3000万

利益：-1,000万円～0円

譲渡価額
500～1,000万円

買い手自己資金：

金融機関借入：
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おわりに

スモールM&A領域は、専門家の皆様にとって
この先１０年の大きなビジネス機会であり、

かつ社会的意義が高いお仕事だと実感しています

バトンズは専門家の皆様の裏方として、支援サービスを
一層充実していくことを使命として尽力していきます

本日はお忙しい中、ご清聴いただきありがとうございました
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